o2y Pul
l!_L Sglﬁgnal




0S PLAN . A | RESULTADOS

'.‘
A lo largo de este plan
trimestral te enfocaras
en actividades clave que
te llevaran a cerrar tu
rango, generar ingresos,

| | crecer como lidery
| fortalecer tu equipo.

0} El Plan Impulso 90 te ayudara

a construir un negocio
exitoso en Legacy Global.




Proposito

Recompensa

¢.,Para que lo hare?

L AN NS




Medicion del Negocio

“Solo progresa lo
que se puede medir”

La unica forma de crear una
pared en excelencia es
poniendo cada ladrillo de la
forma mas excelente posible.

En nuestro negocio, la pared es
el rango vy los ladrillos son
nuestras actividades del
negocio.




PLAN | RANGO
EJECUTIVO JADE

Meta

Un meta clara es tu brujula hacia el éxito.
saber a donde quieres llegar te permitira

TIEMPO PARA LOGRARLO

enfocar tus esfuerzos y aprovechar al -90 DI—AS
maximo tus recursos.
=. En este espacio, define TIEMPO POR DIA PARA CONSEGUIRLO
los objetivos para tu
primer mes de tu 4 HORAS

Impulso 90.

S/ 2500.00 N¥
Bs/ 5000.00.




SEMANAUNO | 7 dias
4 Personas - CLUB PLATA

Objetivos

Un meta clara es tu brujula hacia el éxito.
saber a donde quieres llegar te permitira
enfocar tus esfuerzos y aprovechar al
maximo tus recursos.

=~. EnN este espacio, define SEGUNDO MES ‘60 dias
los objetivos para tu
orimer mes de tu 32 Personas- CLUB ORO
Impulso 90.

PRIMER MES |30 dias
16 Personas- CLUB ORO

TERCER MES |90 dias
@ 50 Personas- EJECUTIVO JADE




Actividades
all del Negocio

® Consumo personal.
@ Llamadas de invitacion.
® Presentacion de Negocio.

® Seguimiento a prospectosy
SocCIos.

® Asistencia a eventos.
® Invitados a eventos.
@ Mentorias estudiadas.
® Venta de cajas.
@ Socio afiliado.



ACTIVI-
DADES

L LEGACY

SEGUIMIENTO

MES 1

CONSUMO
PERSONAL

5 STICKS

LLAMADAS DE
INVITACION

6 X DIA

PRESENTACION
DEL NEGOCIO

3 X DIA

PROSPECTOS
(5 minutos x
prospecto)

SOCIOS
(10 minutos
X persona)

ASISTENCIA A
EVENTO

1X Semana

INVITADOS A
EVENTOS

4 X EVENTO

MENTORIAS
ESTUDIADAS

2 X SEMANA

VENTAS DE
CAJAS
4 CAJAS

(o ]e[0)
AFILIADO
4 X Semana

Dia1dd/mm

D2

D3

D4

DS

D6

D7

PS1dd/mm




LLAMADAS
DE
INVITACION

DE CAJAS

NUEVOS
SOCIOS

MENTORIAS
ESTUDIADAS

INVITADOS
A
EVENTOS

., QUE TIPO DE OBJETIVO PLANEAMOS?

EL OBJETIVO

SE

CONTRUYE
» 10ACTIVIDADES <

Las actividades permiten generar un
cronograma y planificacion tanto de
consumo y desarrollo personal, y si tu
eres un networker con experiencia puedes
aprovechar al maximo nuestro plan de 90
dias y alcanzar tus objetivos.



Maximo esfuerzo
con constancia



https://legacybolivia.boliviacarajo.com/

Maximo esfuerzo
con constancia




Manejar una agenda profesional es clave para priorizar lo importante.
Reserva tiempo NO NEGOCIABLE para tu negocio, y permite que tus
demas actividades orbiten alrededor de esta planificacion.

Agrega tus primeras 5
presentaciones:

Presentacion 1:
Casa Pepito Perez, Hrs 20:00 pm

Presentacion 2:
Casa Lurdes Cardozo, Hrs 17:00 pm

Presentacion 3:
Puesto de venta Florencia, Hrs 21:00 pm

Presentacion 4:
Oficina Legacy - Eduardo, Hrs 14:00 pm

Presentacion 5:
Sistema Legacy Lima - Rosita, Hrs 18:00 pm

Agrega tus proximo

S eventos

y entrenamientos:

Evento:
Hotel Nobility-Miraflores Lima Fecha
Evento:
Camara de Comercio - La Paz Fecha
Evento:

Oficina sistema Cochabamba - BOlivia Fecha
Entrenamiento:

Master Yener Yobera - Taller ProsperidadFecha

Entrenamiento:
Oficina sistema El Alto - Ventas Fecha

: 28 / 04 /2026

: 30 / 04 / 2026
: 02 / 05 /2026
. 01/ 05/ 2026

. 07 / 05 / 2026



Un sistema solido es el corazon
de un negocio

Aplica el Sistema Educativo Turquesa (SET): Aprende y comparte lo
que recibes.

Integra a nuevos socios: Los nuevos legacianos pueden unirse a Impulso
@0 desde cualgquier momento y ajustar su inicio al siguiente ciclo completo.

Asiste a todos los eventos de Legacy Global: Los eventos fortalecen tu
vision, inspiran y multiplican la energia en tu equipo.

Sé un verdadero lider y #haztecargo de los resultados de tu vida.

Trabaja todos los dias y levantate #unavezmas las veces que se requieran.
Triplica: Sé un modelo coherente para seguir. Tus acciones determinaran el
éxito de tu equipo, y este es el orden correcto:

Aprende mientras Ensena a Ensenaatu _
accionas tu equipo equipo a ensenar




COMPROMISO



TODO GRAN LANZAMIENTO
INICIA CON UN IMPULSO
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