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PLATAFORMA
DE LANZAMIENTO
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IMPULSO CERO

Es comprender donde estas (la industria, Legacy) y
por qué estas aqui (tu propdsito). Te da la certeza
y la base sdlida antes de despegar.

SECUENCIA
DE IGNICION

il

IMPULSO UNO

Es saber exactamente qué debes hacer para generar
el empuje masivo y tener éxito. Son los 5 pasos
de accion gque pondran tu negocio en movimiento.
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¢POR QUE LEGACY?
LAS 7 VARIABLES DEL EXITO:

IMPULSO CERO ooy

“Antes deconstruir, debes entenderel Biotecnologia de alta demanda con resultados reales.
terreno solidosobre el que vasaedificar” Nuestros productos tienen alta rotacién, consumo rapido
y reconsumibilidad.

No solo creamos lineas de productos, sino marcas con

identidad propia, que facilitan su proceso de venta y
fidelizacién de consumidores. Una vez que pruebas
nuestros productos, no hay comparacion posible.
Millones de productos vendidos nos respaldan y validan.

@ PROPOSITO Y REALIDAD

Nuestro propdsito es noble y poderoso. Somos catalogados
como la préxima gigante del Network Marketing. Nuestro
sistema tiene anos de solidez y esta validado para funcionar
en Latinoamérica y el mundo entero.

9 SISTEMA LEGACY

Un modelo educativo probado que te guia paso a paso. Sobre
la base del Ser-Hacer-Tener-Inspirar, hemos creado

un modelo educativo que busca apoyarte a construir

y vivir desde tu mejor version.







TU COMBUSTIBLE

METAS. Y. LBAELIVOS

de darle una direccion clara a tu esfuerzo.”
Define con tu patrocinador tus metas iniciales.

v MI META FmANCIERA

MENSUAL /r’/ﬂ

— /

, - Y ¢PARAQUE

Y'RANGOA . . 10 QUIERO'I -
CONQUISTAR - 4 =

’ o A b ( %,Z L
 Meta Semana1: RanQSf-’Iafﬁﬂ ) 5 — - j’ {! }%
Thc .//ou/ , — L e Adi Yy
& | vy Y e |
¢ Meta Mes 1: Rango Jad%cu'rn, _ oM \ -SRI
* Meta Trimestre'1: Rango Esrrlleralda’ ; =



IMPULSO UNO

TU PLAN DE ACCION DETALLADO
PASO 1: #VIDALEGACY

CONVIERTETE EN EL MENSAJE

LA BASE DEL NEGOCIO: ACCION PRINCIPAL

"Sé producto del producto". No puedes recomendar Consume tus productos de forma constante y

con conviccion algo que no usas. Tu propio testimonio sostenida (la guia de consumo basico recomienda 6

es tu herramienta de marketing mas poderosa. sobres al dia). Haz una lista de los beneficios que
experimentas.




PASO 2: PROSPECCION LA MATERIA PRIMA DE TU NEGOCIO INDEPENDIENTE

ACCION PRINCIPAL: TULISTA DE CONTACTOS SICE

: Sl s NOMBRE Y APELLIDO S | C E REUNION
Arma tu lista inicial de 50 nombres: 10 familiares SOLVENGIA | INFLUENCIA | CONFIANZA [ EVPRENDEDOR | <o)
(para invitaciéon inmediata) y 40 conocidos. 7pm

orge Mendez Lépez v v v v

o prejuzgles o S AR ARd RN
Luego filtra tu lista con el método SICE: Solvencia, _-----
Ry 1 SRR e I N I
PESETINGIRHERIATE I A A A
Agendar de 870 R on tus primeras I N I
72 horas. El éxito ama la velocidad. I N I




LAS REGLAS DE ORO

SI TUVIERAS UN NEGOCIO MILLONARIO

;,COMO INVITARIAS?

La llamada transmite emocion y urgencia.
Es profesional.

CREA SENTIDO DE URGENCIA

Tu llamada no debe durar mas de 2 minutos.

EL UNICO OBJETIVO ES LA CITA

iNo expliques el negocio por teléfono!
Tu postura es clave.




SECRETOS DE DIAMANTE

GUIONES DE EJEMPLO:

ADAPTA EL QUE MEJOR RESUENE
CONTIGO Y TU MERCADO

Para cercanos (Tono casual): "Hermano, tengo que contarte

la dltima, jven a la casa y te pongo al dia!" o "jMe visitas o te visito?
Tengo algo importante que mostrarte”.

Para gente de negocios (Tono de respeto): "Tu que tienes
buen ojo para los negocios, acabo de iniciar un proyecto y
me encantaria tener tu opinidn para evaluarlo

"importante que mostrarte”.

Para buscar socios (Tono directo): "Inicié un negocio y

estoy buscando un socio clave. Se trata de que nos reunamos
para explicarte como vamos a repartir las ganancias".

"i‘h‘
vy,

Para inaugurar (Tono festivo): "jEstoy de
inauguracion! Empecé mi nuevo negocio y quiero
celebrarlo contigo, ven a casa que yo invito los productos”.




PASO 3: CONECTA El Poder de lo Casero:

Tuprimera presentaciondebe ser en casa.

TU LANZAMIENTO DE NEGOCIO JPorqué? Porque es DUPLICABLE y orgdnico.

DURANTE

LA PRESENTACION NO DEBE DURAR MAS
DE 1 HORA, INCLUIDO EL CIERRE

* Inicia puntual: Enfécate en quienes llegaron,
no persigas a los que no.

’ Crea el ambiente: Negocia con tu familia para tener un
espacio profesional, sin distracciones (TVs apagadas, etc.).

V 4
A N T E s Tu rol como anfitrion: Agradece la asistencia, comparte tu D E s P U E s

PREPARA UN AMBIENTE "para qué" y, lo mas importante, edifica a tu Patrocinador

SENCILLO Y NATURAL con el m.étodo C.A.R.: "Es de mi entera Confianza, es mi e Feedback: Preglntale a tu patrocinador
Prepara productospara degustar (K-LE y LED son Amigo y tiene Resultados”. Entrega un sobre de producto a c6mo mejorar la siguiente reunion.
ideales). Vistete para el éxito. La duplicacion es cada invitado.
la clave: no es necesario complicar las cosas. < ® Cierre de Ciclo: Deja el espacio mejor

Secretos de diamante: "Sé el mejor ejemplo”. de como lo encontraste.

No alquiles sillas ni busques impresionar; mientras Tu actitud de éxito y energia son contagiosas. e Momentum: Tu reUnién casera no
mas sencillo, mejor. Con un papelote y un plumén Presta maxima atencion, apoya a tu patrocinador termina has’;a U agendes la siquient
basta para que cualquiera comprenda que no se (pasando plumones, etc) y no uses el celular. El que agendes fa siguiente.
requiere de mucho para tener resultados. patrocinador presenta y cierra; tu rol es apoyar y

luego crear los cédigos de los interesados.




Tu Herramienta de Control:
El Impulso 90

El Impulso 90 es tu tablero de control personal. Es la herramienta que
usaras para "tomarle el pulso” a tu negocio y asegurarte de que estas
poniendo los "ladrillos" correctos cada dia para construir tu "pared”

(tu rango).
Registra tus actividades
de tus primeros 3 dias en esta tabla
e N
PASO 4' TU P U LSO Consumo | Llamadas de | Presentacion | Segui- | Asistencia | Invitados | Mentorias | Ventade | Socio
. L sgglgsl- ;zirs:cprln(al m(v:;tadqu))n de( ;egpt):lo Egle:’tg a( fvcsento)s a(eh\;_enzt,;)s e?;udladajls czcajas ) (?Iﬁllado)
SEGUIMIENTO Y MEDICION xsdllg)s xXdia xdia xdia Xxosem. n. xsem. xsem. xsem.
DIiA 1
Filosofia del Seguimiento i
* A tus prospectos y clientes: Es un acompanamiento profesional con
interés genuino, no una persecucion. Tu objetivo es ayudar a tomar una DiA 3
buena decisién (un buen Si o un buen NO), cuidando siempre la relacion. L )

* A ti mismo: El seguimiento mas importante es el que te haces
a ti. Un empresario toma el control, y para eso, necesita datos.
"Solo progresa lo que se puede medir."



Integracion al Sistema de Pulsos:

® En Legacy, ya existe un plan Impulso 90 corriendo cada
trimestre calendario. No tienes que esperar a que empiece
uno huevo.

Te integras inmediatamente al dia en curso y continuas
hasta que el ciclo termine.

Tu patrocinador te facilitara el formato completo.

A partir de ahora, tu semana se rige por los Pulsos:

Pulso Semanal (Todos los Lunes):

® Tusesién estratégica con tu patrocinador para revisar tus estuve pensando en la -

- m  T——
3 ‘ )| . |

- . . . . - VJ propuesta
numeros y definir tus siguientes jugadas. X | j N 3 P Siper! Qué fue [0 .
También puedes apalancarte en el Pulso Semanal general dirigido y!‘ |8 L., S e [ comparto con amistac™>®

por nuestros Diamantes Guia como espacio adicional de alineacion.

Pulso Mensual y Trimestral:

® Reuniones de equipo mas grandes para analizar resultados
globales, celebrar logros y ajustar la vision.



PASO 5: DEJA TU HUELLA
LA DUPLICACION

El sistema es un ciclo:

o Formacion: A cada nuevo ULI, lo guias inmediatamente a través de su
propio Impulso Explosivo (Impulso O e Impulso 1).

o Accion Constante: Mientras ensenas, sigues ejecutando el Impulso 1
de forma constante. Lideras con el ejemplo.

El Proceso de Triplicacion

o Aprende mientras accionas.

o Ensena a tu equipo.

Q Ensefa a tu equipo a ensenar.

Cuando logras esto, has creado un negocio que crece
exponencialmente. Has creado un verdadero activo.

Conectate al Sistema Educativo:

La duplicacién se acelera cuando te apalancas del sistema. Asiste
a todos los eventos, zooms y capacitaciones. Y promueve que tu
equipo haga lo mismo. Asistir al evento "Transforma”, por ejemplo,
es crucial para tu crecimiento. No es obligatorio, pero es una
experiencia de gran valor, imperdible para cualquier Legacyano
comprometido con su negocio y su desarrollo profesional.

CAONAL AL RESULTADD ESPERA
TRUCTURA DE PUNTO!



COMPROMISO

iYo soy Legacy y me hago cargo siempre una vez mas!
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